
高速データ集計とカスタマイズできる帳票機能により
営業提案資料の帳票作成作業を1/3に短縮

日本曹達株式会社 事例紹介

課題
●  旧システムではデータ収集から作表まで
のレスポンスが悪かった

● マスター不備のため集計結果が正しく表
示されない問題があり、原因調査、対応に
時間がかかっていた

● 営業担当者が特約店に提出する資料が必
要なタイミングで作成できなかった

導入ポイント
● データ分析・集計力の高いDr.Sum EA
の採用により、データ集計のレスポンスを
改善

● Curlの持つユーザー毎にカスタマイズで
きる帳票機能、マスターインプット、メン
テナンスできるRIAアプリケーションとし
ての強み

導入効果
● BIエンジンの高いデータ分析・集計力に
より、少量多品種の商品に対して高速集
計が可能になった

● マスターの整合性の保持によりデータ集
計値の信頼性が向上

● 特約店に合わせた個別条件の設定が可能
になり、円滑な営業活動ができるように
なった

日本曹達株式会社（以下 日本曹達）は、「農薬特約店管理システム」に、SCSK株式会社（以下 SCSK）のリッチクライ
アント／ RIAテクノロジー『Curl』と、ウイングアーク株式会社（以下 ウイングアーク）のBI・データ活用ソリューション
『Dr.Sum EA』を採用した。データ分析・集計力の高いDr.Sum EAの採用により、データ集計のレスポンスを改善。さ
らに、Curlの持つユーザー毎にカスタマイズできる帳票機能、データインプット、マスターメンテナンスなどユーザーイ
ンターフェースに優れるRIAとしての強みが相乗効果となり、帳票作成時間を1/3に短縮し、作業効率の向上を実現した。

戦略的な営業活動には
営業資料の正確性、作業効率が決め手

新システム導入の背景について、日本曹達情報
システム部長 笹部 理氏は次のように説明する。
「今回開発のターゲットとなったのは農業化学品
事業部の国内販売部門で使用する販売集計シス
テムで、農薬業界独自の商習慣（ローカル・ルール、
農薬年度など）に対応する必要があり、基幹シス
テムでの柔軟な対応が難しい分野でした。営業担
当者は、取引先である特約店向けに提出する売上
実績表や個別条件の計算表などの資料を作成に
大幅な労力と時間をかけていました。これは、旧シ
ステムがExcelとデータベースを組み合わせたも
ので、データ収集から作表までのレスポンスが非
常に悪かったのが原因でした。また、マスター不備

のため集計結果が正しく表示されず、さらに集計
作業中に気づきがないため、手戻りとなる場面も
多く発生し、その場合の調査、対応に時間がかかっ
ていました。」その後、対症療法的な対応を行って
いたが、根本的な解決には至っていなかったとい
う。「営業担当者のシステムに対する信頼性は低下
し、欲しいタイミングで欲しい資料が正確に作成
できないという不満が高まり、新システムへの刷
新検討を進めてきました。」（笹部氏）

BIツールのデータ集計力と拡張性の
高い柔軟なシステムが決め手に

新システムの狙いは、「データ分析・集計のレス
ポンス改善」「マスター不整合の見える化」「メンテ
ナンスによる整合性の保持」「帳票のカスタマイズ

「旧システムは、Excelおよびデータ
ベースを組み合わせたシステムのた
め、データ収集から作表までのレスポ
ンスが非常に悪かったです」

Dr.Sum EA導入後の驚きの声!

Before After
「手作業の手間が激減しました。お陰で営業交渉の
際、特約店毎のニーズに合わせた集計レベル、対象期
間のデータ集計が可能となり提案帳票の作成にかか
る作業時間も1/3に短縮でき、営業活動が効率的にな
りました」

Interview

左から、情報システム部長 笹部理氏、
農業化学品事業部 営業グループ 製剤販売
チーム 主幹 田中雄一郎氏、
情報システム部竹中陽一氏、
情報システム部 主幹 鴨居徹氏
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した。お陰で営業交渉に使用する資料について特
約店毎のニーズに合わせた集計レベル、対象期間
のデータ集計が可能となり、提案資料の作成にか
かる作業時間も1/3に短縮し、営業活動が効率的
になりました。」

帳票機能を活かした営業資料の
標準化とダッシュボード進捗管理

情報システム部　竹中　陽一氏は、今回、対応
したように社内にはExcelを利用した帳票システ
ムが多数あるという。
「今回の成功例を活用して、お客様に持ってい
く営業提案資料を標準化したいというニーズに
もCurlの帳票機能で対応させることができるの
で、横展開を検討していきたいと思います。」
また、BIツールを使った展開も図られている。

「今後は各部署が迅速な判断を行うことを支援
するために、必要なデータを直感的な操作で”み
える”ダッシュボードの活用も検討していきたい
と思います。」（笹部氏）

化」だったと、情報システム部 主幹 鴨居 徹氏は説
明する。
「ERPのような初期投資コストの大きいシステ
ムではなく、業務要望に合せたモジュール毎のス
モールスタート導入ができるシステムを求めてい
ました。そんな時に、BIツールを使ったデータ集
計と柔軟なデータ加工のできる「Dr.Sum EA」と
「Curl」を連携したソリューションの提案を頂き、ま
さにこれだと思いました。」これにより、BIツール
のDr.Sum EAのもつ高いデータ分析・集計力が
レスポンスを改善。またCurlのもつ帳票作成機能、
マスターメンテナンス画面などユーザーインター
フェースに優れるRIAの強みが相乗効果となりレ
スポンスと柔軟性の高いシステムが実現した。
農業化学品事業部 営業グループ 製剤販売チー
ム 主幹 田中 雄一郎氏は、資料作成の作業効率化
について、次のように説明する。
「旧システムでは、販売実績データの集計作業に
時間がかかっていました。集計したデータの信頼
性も低かったため、整合性の検証作業に苦労して
いましたが、刷新により手作業の手間が激減しま

日本曹達株式会社

Dr.Sum EA
大容量のデータを部署間や全社規模で集計分
析するための多次元高速集計検索エンジン

導入製品

Dr.Sum EA Datalizer
Dr.Sum EAのデータを集計・分析するための
環境を構築するツール

Dr.Sum EA Connect for Oracle 
database
Oracleで処理したデータをノンプログラミング
でDr.Sum EA にインポートするツール

システム構成

売上精算明細 - 集計画面

売上精算表 - 各種帳票

売上精算明細/製品別実績 - メンテナンス・帳票出力画面
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